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Aumentar los precios de tus productos o servicios puede sentirse como un acto
de traicion. Para muchos emprendedores, no es solo una decision financiera, es
una lucha interna entre el deseo de crecer y el miedo a parecer deshonestos o
abusivos. “;Y si piensan que soy un ladron?”, se preguntan. “;Y si pierdo a mis
clientes mas fieles?” Esa tensidn, entre el valor que sabes que ofreces y la
culpa que sientes por cobrar mas, es mas comudn de lo que imaginas.

No estas solo. Este dilema es uno de los mas humanos en el mundo de los
negocios, tanto online como offline. En Haz Negocios lo hemos visto cientos de
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veces: gente brillante, talentosa, con propuestas increibles, frenandose justo en
el momento de dar el siguiente paso por miedo a que el precio sea
“demasiado”.

Y es que vivimos en una cultura que glorifica la “oferta”, el “precio justo”, el
“barato y bueno”. Nos enseflaron que ser accesibles es ser generosos... pero
rara vez nos ensefiaron a ponerle precio a nuestro tiempo, experiencia y valor.

:Por qué sentimos culpa al subir precios?

Porque tenemos un corazdn. Porque no queremos que nadie se quede fuera.
Porque asociamos el dinero con la avaricia, cuando en realidad, cobrar lo justo
es también una forma de respeto propio.

El problema aparece cuando, por evitar incomodar a los demas, terminamos
incomodos nosotros. Trabajando mas por menos, regalando horas, absorbiendo
costos que no nos corresponden. Y esa formula, tarde o temprano, colapsa.

:De verdad es justo contigo sequir asi?

Cuando subir precios es lo mas honesto

Imagina esto: llevas meses o afios formandote, invirtiendo en mejorar, cuidando
cada detalle de lo que entregas. ;Tiene sentido que tus precios se mantengan
como cuando apenas empezabas? No. Evolucionaste, creciste... y tus precios
también deben hacerlo.

Subir precios no es robar. Robar es prometer algo que no das. Pero si tu
entregas calidad, atencidn, experiencia y resultados, entonces estas siendo
honesto. Cobrar lo justo por eso es una forma de equilibrio, no de codicia.

Un ejemplo practico: una consultora que solia cobrar $50 por sesidon, hoy

www.HazNegocios.com | Donde las Ideas se Convierten en Empresas
Impulsa, Transforma y Lanza Tu Negocio Hoy | www.CreaNegocio.com | 2


https://haznegocios.com/productos

Haz Negocios
Subir Precios o Sentirte Culpable, El Conflicto Silencioso del

Emprendedor Consciente

entrega un servicio mas robusto, con mejores herramientas, y un
acompanamiento mas profundo. Subir a $80 no es exagerado. Es coherente.

Cémo hacerlo sin perder clientes (ni la calma)

1. Comunica tu valor, no solo el precio. Explica qué ha mejorado, qué
estas incluyendo, y por qué esta evolucidn beneficia también al cliente.

2. Ofrece opciones. Puedes mantener un producto mas basico a un precio
accesible, mientras subes el premium. Asi nadie queda fuera.

3. Preparate mentalmente. Algunos se iran, si. Pero probablemente no
eran tus clientes ideales. Los que se quedan, valoran lo que haces.

4. Mide el impacto real. Muchas veces, el miedo de perder clientes es
mayor que la realidad. Puede que vendas menos unidades, pero ganes mas
en total.

5. Apdyate en comunidades que entienden el juego. En
HazNegocios.com sabemos lo que implica crecer como emprendedor. Por
eso, hemos creado contenidos gratuitos y productos premium que te
ayudaran a profesionalizar tu negocio sin sentirte culpable. Si aln no
tienes productos digitales o si deseas empezar hoy mismo tu propio
negocio de venta de productos digitales, puedes aprovechar todo lo que en
Haz Negocios hemos preparado para ti, muchos con derechos de reventa
incluidos, y otros de uso personal que te serviran como formacion para ti y
tu emprendimiento.

Al final, no es solo sobre precios

Es sobre reconocerte. Sobre dejar de venderte barato. Sobre entender que
mereces crecer sin culpa, sin miedo, sin cargar con etiquetas que no te
pertenecen.
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Si tienes una propuesta de valor real, subir tus precios no te convierte en un
ladrén. Te convierte en un emprendedor que aprendid a honrar su trabajo.

.Y si el verdadero acto de deshonestidad es seguir cobrandote menos de lo que
vales?

Para mas contenido relacionado, visita:
[1 www.HazNegocios.com

Publicaciones relacionadas:

1. Soledad Inteligente, El Secreto Silencioso Detras Del Exito Emprendedor

2. El lado oscuro del mindset emprendedor, cuando la motivacién se
convierte en trampa

3. Cuando Sabés Lo Que Hacés Pero Sentis Que No Alcanzas, El Verdadero
Rostro Del Sindrome Del Impostor

4. Hazte Experto en Solucionar, No en Impresionar, El Secreto Real del Exito
Profesional y Empresarial

5. El Error Silencioso Que Destruye Tu Negocio, Vender Sin Estar Listo

ACCEDE A TU DESCARGA DIARIA

En HazNegocios.com te compartimos un recurso digital gratuito cada
dia, para que empieces a crear o hacer crecer tu negocio de manera real y
efectiva.

jAccede Ahora Desde Aqui!
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¢QUIERES LLEVAR TU EMPRENDIMIENTO AL
SIGUIENTE NIVEL?

Accede ahora al Pack Premium con mdas de 2000 productos digitales con
derechos de reventa, guias exclusivas y estrategias para crear, lanzar y
escalar tu negocio online.

iHaz Clic Aqui Y Empieza Con Ventaja!
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