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Hay una verdad dura que pocos emprendedores quieren aceptar: no todos los
productos merecen seguir en el mercado. A veces, por mas esfuerzo,
marketing o inversidn que pongas, el producto simplemente no da la talla.
Insistir en vender algo que no funciona no solo desgasta tus recursos, sino que
también puede afectar tu reputacién y la confianza de tus clientes.

Pero... jcoOmo saber cuando ya es suficiente? ;Cuando es momento de dejar de
empujar un producto y pasar la pagina?

La respuesta no siempre es evidente, sobre todo cuando hay emociones,
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tiempo y dinero invertidos. Sin embargo, ignorar las senales puede hundir
incluso a los negocios mas prometedores.

El apego cuesta caro

Muchos emprendedores caen en lo que se conoce como «la falacia del costo
hundido». Es decir, siguen invirtiendo en un producto solo porque ya han
invertido mucho, aunque todo indique que no va a funcionar.

Imagina que abriste un local para vender jugos detox. Hiciste publicidad,
imprimiste menus, y hasta mandaste a hacer camisetas con tu logo. Pero pasa
un mes, dos, y las ventas apenas cubren lo basico. Los clientes prueban una vez
y no regresan. ;Deberias sequir insistiendo porque ya gastaste en el disefio y el
local? No necesariamente.

A veces, lo mas inteligente es aceptar que no funciond y redirigir tus
energias hacia algo que si tenga potencial. Y eso no es fracasar, es
evolucionar.

Senales claras de que tu producto no sirve (por ahora)

Aqui no hablamos solo de que no se venda bien. Hay productos que tardan en
despegar, pero tienen potencial. Nos referimos a esos casos donde la realidad
te grita que pares. Estas son algunas senales:

* Tus clientes se quejan constantemente o simplemente no repiten la compra.

e Las resefias son malas, incluso después de mejorar el producto.

« El costo de adquisicion de clientes es altisimo y no se compensa con las ventas.
» Tu competencia ofrece algo claramente mejor, y no puedes igualarlo.

* El producto resuelve un problema que, al parecer, nadie tiene.

« TGO mismo ya no crees en lo que vendes.
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En estos casos, es vital ser honesto contigo mismo. No se trata de rendirse
rapido, sino de evaluar con criterio y tomar decisiones estratégicas.

Reinvéntate o muere (comercialmente)

Hay negocios que se salvan no por insistir, sino por reinventarse a tiempo. Si tu
producto no esta funcionando, quiza puedas ajustar tu enfoque. A veces no es
el producto en si, sino el mensaje, el canal de venta, el publico objetivo o
incluso el empaque.

Y si después de probar todo sigue sin resultados... no tengas miedo de cerrar
esa puerta. Muchos emprendedores exitosos fracasaron varias veces antes de
dar con «el producto estrella».

En Haz Negocios |lo decimos con claridad: “No se trata de vender por vender.
Se trata de ofrecer algo que realmente ayude a las personas, resuelva un
problema o les dé una experiencia valiosa”.

Y si no tienes productos digitales, o si deseas empezar hoy mismo tu propio
negocio de venta de productos digitales, puedes aprovechar todo el contenido
gratuito y los productos premium que en HazNegocios.com hemos preparado
para ti. Muchos de ellos incluyen derechos de reventa, y otros son ideales para
uso personal, perfectos para fortalecer tu formacién como emprendedor y el
crecimiento de tu negocio. Al final te dejamos el enlace para que accedas a
todo el contenido y empieces tu propio negocio hoy mismo.

Cambiar de rumbo también es avanzar

Abandonar un producto que no funciona no te hace un mal emprendedor. Al
contrario, demuestra que sabes leer el mercado, adaptarte y tomar decisiones
dificiles. El éxito no esta en no fallar, sino en tener la visidn para reconocer
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cuando es momento de pivotar.

Recuerda esto: el tiempo que pierdes insistiendo en algo que no sirve, es
tiempo que podrias estar usando para crear, probar y lanzar algo mejor.

Y si quieres seqguir aprendiendo sobre como lanzar productos que realmente
funcionen, o cdmo adaptar tu negocio a lo que el mercado necesita, en
www.HazNegocios.com te esperamos con contenido que marca la
diferencia.

[] Para mas contenido relacionado, visita: www.HazNegocios.com

Publicaciones relacionadas:

1. Qué Vender Cuando No Sabes Qué Vender

2. Empezar Con o Sin Dinero, La Decisiéon que Marca el Rumbo de Tu
Emprendimiento

3. Por Qué Emprender Hoy Es Tu Mejor Decisién Y Cémo Sacarle Provecho

4. Cuando Una Idea Te Hace Reir... Puede Hacerte Ganar Dinero

5. Cuando Sabés Lo Que Hacés Pero Sentis Que No Alcanzas, El Verdadero
Rostro Del Sindrome Del Impostor

ACCEDE A TU DESCARGA DIARIA

En HazNegocios.com te compartimos un recurso digital gratuito cada
dia, para que empieces a crear o hacer crecer tu negocio de manera real y
efectiva.
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jAccede Ahora Desde Aqui!

¢QUIERES LLEVAR TU EMPRENDIMIENTO AL
SIGUIENTE NIVEL?

Accede ahora al Pack Premium con mdas de 2000 productos digitales con
derechos de reventa, guias exclusivas y estrategias para crear, lanzar y
escalar tu negocio online.

iHaz Clic Aqui Y Empieza Con Ventaja!
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