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Dar descuentos puede ser una gran estrategia... cuando se usa con cabeza.
Pero cuando se convierte en rutina, en una especie de “evento mensual”
predecible, el efecto ya no es positivo: es destructivo. Lo que al principio
parecia una tactica para atraer mas ventas, con el tiempo empieza a socavar el
valor percibido de tu producto, tu marca y tu negocio entero.

Muchos emprendedores —en negocios tanto fisicos como digitales— caen en la
trampa de los descuentos constantes pensando que es la mejor manera de
generar movimiento. “Si bajo el precio, vendo mas”, piensan. Y a veces es
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cierto. Pero lo que no se ve de inmediato es el costo oculto de esa decision:
estas entrenando a tu cliente a no comprar... hasta que pongas descuento otra
vez.

:Te ha pasado con una tienda o marca? Ves un producto que te gusta, pero
piensas: “Mejor espero, seguro el préximo mes lo bajan”. En ese momento, la
empresa ya perdié autoridad, y td, como consumidor, ya no confias en su precio
original.

Esto pasa en todos los sectores: ropa, restaurantes, productos digitales, cursos
online, membresias, software... Y lo mas delicado es que muchas marcas lo
hacen sin darse cuenta del dafio que estan provocando.

Ofrecer descuentos de forma frecuente envia un mensaje silencioso pero
poderoso: “mi producto no vale lo que cuesta”. Y si tU mismo estas rebajando tu
valor todo el tiempo, ;cOmo esperas que los demas lo respeten?

En HazNegocios.com hemos visto muchos casos de emprendedores talentosos
que, por necesidad o ansiedad, bajan precios una y otra vez, intentando
generar ventas rapidas. Y lo logran, pero solo por un momento. Luego todo se
vuelve mas dificil: los clientes que compraron con descuento ya no quieren
pagar precio completo, y los nuevos esperan siempre una rebaja. Se genera un
circulo vicioso muy peligroso.

Ahora, ;jesto significa que nunca debes ofrecer descuentos? Para nada. Los
descuentos pueden funcionar muy bien si se usan con estrategia y proposito.
Un lanzamiento, una fecha especial, una liquidacion real de stock, una oferta
puntual para nuevos clientes... todo eso es valido. Pero lo importante es que no
sea la regla, sino la excepcion.
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Una marca sélida se construye con coherencia y percepcion de valor. Si cada
mes estas de “promocion”, la gente ya no toma en serio tus precios. Y cuando
eso pasa, lo que vendes empieza a parecer barato... pero no en el buen sentido.
Barato como sin valor. Barato como “mejor espero al préximo descuento”.

Y eso dafia mas que las ventas. Dafa tu posicionamiento, tu branding y tu
reputacion. Incluso puede alejar a clientes ideales que si estan dispuestos a
pagar el precio justo, pero que se sienten confundidos o desmotivados por las
constantes rebajas.

(Entonces, qué hacer? En lugar de competir por precio, compite por valor.
Mejora tu propuesta, tu presentacion, tu experiencia de cliente. Comunica
claramente lo que te diferencia. Y si decides hacer una promocién, que sea real,
justificada y limitada.

En HazNegocios.com te ayudamos a construir marcas con bases soélidas. Si aun
no tienes productos digitales o quieres empezar hoy mismo tu propio negocio
con una propuesta atractiva y profesional, puedes acceder al contenido gratuito
y los productos premium que hemos creado. Muchos de ellos vienen con
derechos de reventa incluidos, y otros estan pensados para ayudarte a tiy a tu
equipo en formacion, estrategia y ventas. Puedes comenzar hoy mismo.

Recuerda: un descuento puede traer una venta, pero el valor bien comunicado
construye una marca que vende sola.

Para mas contenido relacionado, visita: www.HazNegocios.com
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Emprendedores Auténticos

3. Como Crear una Marca que Todos Recuerden y Nadie Pueda Ignorar

4. Subir Precios o Sentirte Culpable, El Conflicto Silencioso del Emprendedor
Consciente

5. Por Qué Emprender No Es Para Todos y Esta Bien

ACCEDE A TU DESCARGA DIARIA

En HazNegocios.com te compartimos un recurso digital gratuito cada
dia, para que empieces a crear o hacer crecer tu negocio de manera real y
efectiva.

jAccede Ahora Desde Aqui!

¢QUIERES LLEVAR TU EMPRENDIMIENTO AL
SIGUIENTE NIVEL?

Accede ahora al Pack Premium con mdas de 2000 productos digitales con
derechos de reventa, guias exclusivas y estrategias para crear, lanzary
escalar tu negocio online.

iHaz Clic Aqui Y Empieza Con Ventaja!
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