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JAlguna vez has dicho “bueno, con que me pague algo, esta bien”?
Si es asi, tenemos que hablar.

Cobrar menos de lo que vale tu trabajo no es solo un problema del presente. Es
un ladrén silencioso de tu futuro. Y aunque puede parecer que estas siendo
flexible o0 “ganandote algo”, la realidad es otra: estas restando valor a tu
negocio, a tu tiempo y a tu crecimiento personal y profesional.

El costo oculto de cobrar barato
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Imagina esto: tienes un emprendimiento de disefio grafico. Alguien te pide un
logo y td, con tal de no perder al cliente, ofreces un precio muy por debajo del
mercado. Terminas trabajando varias horas, ajustando colores, fuentes,
versiones... y al final, el ingreso apenas cubre tu café de la semana. ;Te suena?

Ahora multiplica esa practica por varios proyectos al mes. El resultado es
agotamiento, frustracién y una cuenta bancaria que no refleja tu esfuerzo. Y
peor aun: tus clientes comienzan a asociarte con precios bajos. Les encantan
tus servicios, pero no estan dispuestos a pagar mas cuando subes tarifas. ; Por
qué? Porque tU mismo les ensenaste que tu trabajo vale menos.

iPor qué lo hacemos?

Hay muchas razones. Miedo a perder clientes. Falta de confianza.
Comparaciones injustas. O simplemente no saber cuanto deberiamos cobrar.
Pero todas ellas parten de una raiz comdn: no entender que cobrar lo justo no
es avaricia, es sostenibilidad.

En Haz Negocios, uno de los errores mas comunes que vemos entre
emprendedores (especialmente los que estan empezando) es no valorar bien su
tiempo y experiencia. Y eso tiene un precio, literal y figurativamente.

Como saber si estas cobrando lo justo

Aqui algunos indicadores practicos:

« Tu ingreso no cubre tus gastos basicos: Si vives al dia o incluso te
endeudas, es hora de revisar tu estructura de precios.

* Sientes que trabajas mucho pero no avanzas: Un desequilibrio entre
esfuerzo e ingreso es sefal clara de infravaloracion.

» Tienes clientes que exigen mucho pero pagan poco: Este es un patrdn
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comun en quienes cobran barato: atraer al tipo de cliente que mas desgasta.
Valor no es solo tiempo, es resultado

Muchas veces nos enfocamos solo en “cuantas horas trabajo”. Pero lo que
realmente importa es el valor del resultado que generas. Si tu servicio ayuda

a tu cliente a vender mas, ahorrar tiempo o destacar frente a la competencia,

entonces tu trabajo vale mas que solo un niumero de horas.

Por eso, tanto en negocios online como offline, debes pensar como un

solucionador de problemas, no como un “vendedor de tiempo”,

Cémo empezar a cobrar lo justo (sin miedo)

1.

Haz un andlisis real de tus costos: Incluye no solo lo que gastas en
materiales o herramientas, sino también tu tiempo, formacién, y los
impuestos.

. Investiga precios de mercado: No para copiar, sino para posicionarte

inteligentemente.

. Crea paquetes o servicios con enfoque en resultados: Por ejemplo,

no vendas “una hora de asesoria”, vende “una sesién para triplicar tus
ventas con redes sociales”.

. Aprende a decir que no: No todos los clientes son para ti. Decir no a los

que no valoran tu trabajo es decir si a tu crecimiento.

. Educa a tus clientes: Cuando justificas tu precio con seguridad y

claridad, generas respeto y confianza.

.Y si pierdo clientes al subir mis precios?

Algunos se iran. Y eso esta bien. Porque los que se quedan (o los nuevos que
lleguen) seran los que realmente valoran lo que ofreces. Y eso es la base de un
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negocio saludable y sostenible.

En HazNegocios.com, compartimos constantemente herramientas, recursos y
estrategias para ayudarte a mejorar tu estructura de precios, comunicar mejor
tu valor y atraer a clientes que si estan dispuestos a pagar lo justo. Porque
crecer como emprendedor no solo es vender mas, es saber cuanto vales.

Conclusidn

Cuando no cobras lo justo, no solo pierdes dinero. Pierdes motivacidn, pierdes
tiempo, y sobre todo, pierdes oportunidades. Emprender no es facil, pero si
quieres que tu negocio prospere, tienes que empezar por valorarte tu.

Para mas contenido relacionado, visita: www.HazNegocios.com

Publicaciones relacionadas:

1. Como Crear Una Imagen Profesional Para Negocios De Servicios

2. Tendencias en marketing digital para pymes

3. Cémo hacer marketing sostenible y auténtico

4. Ganar la Confianza de Tus Clientes, El Reto Mas Dificil y Valioso de Todo
Negocio

5. Haz negocio con la robodtica para ninos, una idea divertida, educativa y con
gran futuro

PUBLICACIONES DE HAZNEGOCIOS.COM

Accede y descarga toda la coleccion de publicaciones, articulos y guias de
HazNegocios.com en un solo pack, listo para usar sin conexién.
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jAccede Ahora Desde Aqui!

ACCEDE A TU DESCARGA DIARIA

En HazNegocios.com te compartimos un recurso digital gratuito cada
dia, para que empieces a crear o hacer crecer tu negocio de manera real y
efectiva. Muchos de esos articulos incluyen Derechos De Reventa, lo que
te permitirad venderlos al instante y generar ingresos en minutos. No esperes
mas y Haz Negocios ahora mismo
Descarga Tu Recurso Para Hoy

iAccede Ahora Desde Aqui!
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